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¿QUIÉNES SOMOS?

INSELEC es una empresa ecuatoriana con 100% capital nacional, dedicada a la comercialización  y desarrol lo de 

soluciones integrales para el sector eléctrico e industrial. Con el respaldo de más de 160 colaboradores, 

atendemos eficientemente el mercado transaccional (distribución mayorista) como el de proyectos, aportando 

experiencia, innovación  y un sól ido  compromiso con la cal idad.

Con casi 50 años  de fundación , somos productores de la marca BEAUCOUP, nuestra marca propia, posicionada 

como referente en el mercado de envolventes metálicos  y la industria eléctrica . Hoy cruzamos fronteras y 

estamos presentes en paises como Colombia, Perú y Honduras.  

Nuestra propuesta de valor está  enfocada a generar relaciones de largo plazo con clientes y socios estratégicos, 

contribuyendo al desarrol lo sostenible y al crecimiento de la industria en Ecuador.



1977 2024 2026

Fundación: 49 años 

ininterrumpidos en 

el mercado 

ecuatoriano

Nuevas instalaciones, 

+13.000m2, 165 

colaboradores, 

+3.000 SKU

Incursión en el 

mercado de capitales) 

por USD 5M (colocada 

100%), garantia 

general

•Ventas:                 $19.2 M – 23.3 M (+21%)

•Activos:                $21.3 M - 27.3 M (+28%)

•Patrimonio:              $6.6 M – 7.8M (+18%)

•Margen Ebitda:         10.3% - 11.5% (+16%)

         

Cifras FY 2025 – Proyección 2027 

 

CAPEX POR USD $ 8M EJECUTADO EN 2024.

INSELEC POSEE LA CAPACIDAD OPERATIVA CERTIFICADA PARA CAPTURAR LA 

OPORTUNIDAD DE LA “CRISIS ELÉCTRICA” SIN CUELLOS DE BOTELLA EN 

MANUFACTURA.

SOLIDEZ FINANCIERA Y RESPALDO 
PATRIMONIAL



UN MODELO DE 
INGRESOS 
EQUILIBRADO
Canales de venta balanceados para una 

estructura con exposición reducida a efectos de 

mercado



CANAL PROYECTOS

Representantes y comercializadores de marcas lideres globales.

“Mientras el negocio transaccional garantiza 

estabilidad, los proyectos impulsan crecimiento y 

rentabilidad.Juntos conforman un modelo diseñado 

para capturar la oportunidad histórica de inversión 

energética en Ecuador.” 

CANAL TRANSACCIONAL

Nuestro Canal de Proyectos es una unidad de negocio  

especializada en soluciones integrales para sectores 

estratégicos como minería, petróleo, energía y data 

centers. A través de un enfoque consultivo y soporte 

técnico especializado, desarrollamos soluciones a medida 

que responden a los requerimientos específicos de cada 

cliente, garantizando eficiencia, confiabilidad y alto 

desempeño en infraestructuras críticas.



UN SERIO 
PROBLEMA EN 
ECUADOR: 

Entre 2019 –  2023 por la crisis fiscal, la oferta de 

Energía dejó de crecer en Ecuador por falta de 

inversión. Ahora es un problema estructural” (véase la 

linea azul sin crecimiento)

Fuente: Análisis Semanal –  Grupo Spurrier

Crisis eléctrica por falta de 

inversión pública.



Entre 2019 - 2023, la oferta de energía 
instalada dejó de crecer en Ecuador 
debido a la crisis fiscal, mientras la 
demanda continuó en ascenso.

El origen del problema: 
Un estancamiento 
estructural

1.En 2024 Ecuador tuvo 
problemas de estiaje, sequía en 
generación termoeléctrica.

2.Cortes de energía y 
racionamientos de hasta 14 horas 
diarias.

3.En 2025 a las grandes industrias 
se las desconectó de la red 
interconectada de energía.

5.2026-2029 se prevee “Fenómeno 
del Niño” un déficit eléctrico 
entre 17-50%.

4.La inversión privada fue/es 
mandatoria.



E M I S I Ó N  B U R S Á T I L :  D I S T R I B U C I Ó N  D E  P R O Y E C T O S  P O R  S E C T O R

7 Petrolero (público y privado)
1 Minería (Lunding Gold Canadá)
1 Telecomunicaciones (Claro)

2025 FY  Proyectos ejecutados USD $4.4M

Resultados al primer año de ejecución

2026 YTD May USD $ 4.2 M Proyectos adjudicados

1 Aeroportuario (Aerop. Quito)
1 Industrial (Novacero)
1 Salud Hospital Solca

Privado Schneider Electric
Operador Petrolero Sertecpet
Petrolero EP Petroecuador
EléctricoCELEC

Ingeniería militar Cuerpo Ing.Ejercito
Servicios Petroleros privado Cyfoil
Manufactura Plásticos Rival



2025 
Proyectos 
ejecutados
Norma ISO 9001, 14001, 45001.



IN FR AES TR U CT U RA 
CR ÍT ICA P ARA  

SE CT OR E S 
E ST RAT É GI COS

E ST R A T EG I A  
E M P RE SA R I A L  –  

SO L U C IO N ES  
I NT E GR A L ES  DE  A L TO  

VA L O R

I N NO VA CI Ó N Y  
E F IC IE N CI A  

E NE RG É T IC A

G ES T IO N A R  
M A RC A S D E  

CA L I DA D

•Soluciones eléctricas 
integrales que habilitan la 

operación de industrias 
clave (energía, petróleo, 

minería, 
telecomunicaciones e 

industria).

•Modelo integrado de 
ingeniería, manufactura y 
soluciones tecnológicas, 

capturando mayor valor en 
la cadena y 

diferenciándose por 
especialización técnica

•Incorporación de 
automatización, 

digitalización industrial 
y tecnologías que 

mejoran la eficiencia 
energética y la 
productividad 
empresarial.

•Representación de 
SCHNEIDER ELECTRIC 

referente de alta calidad. 
Además, se cuenta con la 
marca propia BEAUCOUP 
con amplia trayectoria y 

posicionamiento de 
mercado

CO N EX IÓ N  
I ND U ST R IA –

M E RC A D O  DE  
CA PI T A L E S

•Acceso al 
financiamiento a través 
del mercado de valores 
para impulsar inversión 
productiva y expansión 

industrial.

Rol Estratégico



DETALLES DE LA EMISIÓN



Calificación AAA- por 

2026 Salida al Mercado de Capitales

1. Emisión de 

Obligaciones
2. Colocación 3. Visión 

Estratégica

100% colocado
77 inversionistas
• Institucionales
• Family Office
• Personas Naturales

• eCU ADOR TENDRÁ DEFIC IT  ELEC TRICO 
NO C UBIERTO

• SEGMENTOS ESTRATEGIC OS SEGUIRAN 
INV IR TIEND O EN ESTOS P ROYEC TOS

• INSELEC  S E P OSIC IONA COMO UN 
ALIADO ESTRATEGICO D E LA  GR AN 
INDUS RIA 

• EL MERCAD O DE  CAP ITALES SERÁ UNA 
FUENTE DE  FINANC IAMIENTO FUTU RO.
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