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:QUIENES SOMOS?

INFRAESTRUCTURA, CAPACIDAD TECNICA - OPERATIVA DE CLASE MUNDIAL

INSELEC es una empresa ecuatoriana con 100% capital nacional, dedicada a la comercializacion y desarrollo de
soluciones integrales para el sector eléctrico e industrial. Con el respaldo de mads de 160 colaboradores,
atendemos eficientemente el mercado transaccional (distribucion mayorista) como el de proyectos, aportando

experiencia, innovaciéon y un solido compromiso con la calidad.

Con casi 50 anos de fundacién, somos productores de la marca BEAUCOUP, nuestra marca propia, posicionada
como referente en el mercado de envolventes metdlicos y la industria eléctrica. Hoy cruzamos fronteras y

estamos presentes en paises como Colombia, Perd y Honduras.

Nuestra propuesta de valor estd enfocada a generar relaciones de largo plazo con clientes y socios estratégicos,
contribuyendo al desarrollo sostenible y al crecimiento de la industria en Ecuador.

INEN '““ [Coc
' < o' U

lanbfria Frualzitang 20 STk s =3 —




Cifras FY 2025 - Proyeccion 2027

Nuevas instalaciones, Incursion en el

+13.000m2, 165

Fundacion: 49 anos

ininterrumpidos en mercado de capitales)

eVentas: S$19.2 M —-23.3 M (+21%)

el mercado colaboradores, por USD 5M (colocada _
ecuatoriano +3.000 SKU 100%), garantia | *Activos: $21.3 M -27.3 M (+28%)
general ? ePatrimonio: S6.6 M —7.8M (+18%)

eMargen Ebitda: 10.3% - 11.5% (+16%)
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CAPEX POR USD S 8M EJECUTADO EN 2024.
INSELEC POSEE LA CAPACIDAD OPERATIVA CERTIFICADA PARA CAPTURAR LA
OPORTUNIDAD DE LA “CRISIS ELECTRICA” SIN CUELLOS DE BOTELLA EN
MANUFACTURA.
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UN MODELO DE
INGRESOS
EQUILIBRADO

Canales de venta balanceados para una

estructura con exposicion reducida a efectos de

mercado

- -+ Volumeny
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Marca Local y
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y Estabilidad
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CANAL TRANSACCIONAL

Representantes y comercializadores de marcas lideres globales.
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“Mientras el negocio transaccional garantiza
estabilidad, los proyectos impulsan crecimiento y
rentabilidad.Juntos conforman un modelo disenado
para capturar la oportunidad historica de inversion

energeética en Ecuador.”

INSELEC

INDUSTRIA DE SISTEMAS ELECTRICOS Cia. Ltda.

CANAL PROYECTOS
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Nuestro Canal de Proyectos es una unidad de negocio
especializada en soluciones integrales para sectores
estrategicos como mineria, petroleo, energia y data
centers. A traves de un enfoque consultivo y soporte
tecnico especializado, desarrollamos soluciones a medida
que responden a los requerimientos especificos de cada
cliente, garantizando eficiencia, confiabilidad y alto

desempeno en infraestructuras criticas.



UN SERIO
PROBLEMA EN
ECUADOR:

Crisis eléctrica por falta de
inversion publica.

Entre 2019 — 2023 por la crisis fiscal, la oferta de
Energia dejé de crecer en Ecuador por falta de
inversion. Ahora es un problema estructural” (véase la
linea azul sin crecimiento)

Fuente: Andlisis Semanal — Grupo Spurrier

MWh

29.000.000

e nergia instalada 26.000.000
== nergia facturada
23.000.000
20.000.000
17.000.000
14.000.000
11.000.000

8.000.000

5.000.000



El origen del problema:
Un estancamiento

estructural

Entre 2019 - 2023, |la oferta de energia
INnstalada dej6 de crecer en Ecuador
debido a la crisis fiscal, mientras Ia
demanda continud en ascenso.

INSELEC

INDUSTRIA DE SISTEMAS ELECTRICOS Cia. Ltda.

1.En 2024 Ecuador tuvo
problemas de estiaje, sequia en
generacion termoeléctrica.

2.Cortes de energia y
racionamientos de hasta 14 horas

diarias.

3.En 2025 a las grandes industrias
se las desconectd de |la red
INnterconectada de energia.

4.La inversidn privada fue/es
mandatoria.

5.2026-2029 se prevee "Fendmeno
del Nino” un déficit eléctrico
entre 17-50%.

El Déficit Actual El Requerimiento Proyectado

Demanda Maxama: 5000 MW Requerimiento incremental:
Capacided Disponible; 3,100 MW 1.430 MW
Déficit de 1.900 MW Déficit estructural
(38% del total) mmdodemw )
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EMISION BURSATIL: DISTRIBUCION DE PROYECTOS POR SECTOR

Resultados al primer ano de ejecucién

1 Salud
1 Industrial -

"

oA

1 Aeroportuario / \

1 Telecomunicaciones 7 Petrolero
1 Mineria ™~/

7 Petrolero (publico y privado) 1 Aeroportuario (Aerop. Quito)

1 Mineria (Lunding Gold Canadé)  1Industrial (Novacero)

1 Telecomunicaciones (Claro) 1 Salud Hospital Solca

1 Government 1 Energy

1 Plastics 1 Manufacturing

1 1 Petrochemicals

1 Construction

Privado Schneider Electric Ingenieria militar Cuerpo Ing.Ejercito
Operador Petrolero Sertecpet Servicios Petroleros privado Cyfoill
Petrolero EP Petroecuador Manufactura Pldasticos Rival

EléctricoCELEC




INSELEC

INDUSTRIA DE SISTEMAS ELECTRICOS Cia. Ltda.

2025
Proyectos
ejecutados

Norma ISO 9001, 14001, 4500I1.




Rol Estratégico

INFRAESTRUCTURA
CRITICA PARA
SECTORES
ESTRATEGICOS

-Soluciones eléctricas
Integrales que habilitan la
operacion de industrias
clave (energia, petroleo,
mineria,
telecomunicaciones e
industria).

INNOVACION Y
EFICIENCIA
ENERGETICA

-Incorporacion de
automatizacion,
digitalizacion industrial
y tecnologias que
mejoran la eficiencia
energética y la
productividad
empresarial.
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ESTRATEGIA
EMPRESARIAL -
SOLUCIONES
INTEGRALES DE ALTO
VALOR

-Modelo integrado de
Ingenieria, manufactura y
soluciones tecnoldgicas,
capturando mayor valor en
la cadenay
diferenciandose por
especializacion técnica

GESTIONAR
MARCAS DE
CALIDAD

-Representacion de
SCHNEIDER ELECTRIC
referente de alta calidad.
Ademas, se cuenta con la
marca propia BEAUCOUP
con amplia trayectoria y
posicionamiento de
mercado
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CONEXION
INDUSTRIA-
MERCADO DE
CAPITALES

-Acceso al
financiamiento a traveés
del mercado de valores
para impulsar inversion
productiva y expansion

industrial.

INSELEC

ELECTRICOS Cia. ltda

INDUSTRIA DE SISTEMA



DETALLES DE LA EMISION

Caracteristicas Clase A Clase B Clase C
Monto: USS 700.000 USS 4.300.000,00
Plazo: 540 dias 1.080 dias 1.080 dias
Tasa de Interés: 8% fija 8% fija 8% fija s
Amortizacion Capital: Al Vencimiento Semestral Semestral g —
Pago Interés: Trimestral Trimestral Trimestral - : IHI;I ,!I:;,,‘,!'
Destino de los recursos: 100% para Capital de Trabajo b )| 2 ’ PEE

Calificacion de Riesgo: AAA- (Pacific Credit Rating)



2026 Salida al Mercado de Capitales
Calificacion AAA- por PCR‘ EEEEE

1. Emision de 2. Colocacion 3. Vision
Obligaciones Estratégica

; ECUADOR TENDRA DEFICIT ELECTRICO
CARACTERISTICAS OBLICACIONES 100% COLOCADOQ NO CUBIERTO
Monto USD $5 millones 17 INVERSIONISTAS SEGMENTOS ESTRATEGICOS SEGUIRAN
HEﬂt!imiEﬂtD 6% . . | o FAMILY OFFICE INSELEC SE POSICIONA COMO UN
Destino 100% Capital trabajo « PERSONAS NATURALES ALIADO ESTRATEGICO DE LA GRAN
Garantia general, sin prendas INDUSRIA

o hipotecas ,
EL MERCADO DE CAPITALES SERA UNA
FUENTE DE FINANCIAMIENTO FUTURO.

Garantia

INSELEC

INDUSTRIA DE SISTEMAS ELECTRICOS Cia. LtdG.




GRACIAS

INSELEC

INDUSTRIA DE SISTEMAS ELECIRICOS Cia. ltdt
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